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Unternehmenskauf
&
Praxisnachfolge

Wir suchen Praxen mit
Personlichkeit

Gemeinsam ein Ziel

Fair und Transbarent



Altersgriinde, veranderte persdnliche Lebensumsténde, Wie lauft eine Unternehmensiibernahme ab?
Biirokratie-Verdrossenheit oder einfach der Wunsch nach
personlicher Veranderung — die Griinde sind vielfaltig.
Irgendwann kommt der Zeitpunkt, sich Gedanken tber
einen geeignete Nachfolge zu machen.

Nach einem ersten Kennenlernen definieren wir mit
Ihnen Ihre Vorstellungen fir die weitere Entwicklung
und Ihre zukiinftige Rolle.
Sle__wunschen Sich lhre Praxis in vertrauenswiirdige Hande Im AnschiuB erfolgt die Bereitstellung Ihrer
zu ubergeben. N .
? Unternehmenskennzahlen auf Grundlage einer
Geheimhaltungsvereinbarung. Den Aufwand

Die hochwertige Betreuung |hrer Patienten und die . . o
versuchen wir so gering wie moglich zu halten.

wertschétzende Behandlung Ihrer Mitarbeiter sollen auch in

Zukunft dhrleistet sein. ) . . .
LI grrsnliet et Auf dieser Basis ermitteln wir transparent und

nachvoliziehbar den Wert Ihres Unternehmens und
erstellen ein unverbindliches Angebot. Bei

Wer ist FuBkundig? erfolgreicher Einigung kommt es zum Abschluss
eines Kaufvertrags.

» Basis ist die iiber 30 jahrige Podologieerfahrung gepragt Unser Ziel ist es, nach dem Praxiserwerb sowohl die
@ Kundenzufriedenheit als auch die Mitarbeiter-
motivation und Arbeitsplatzsicherheit zu erhalten.

durch das Familienunternehmen.

@ Frederic und Marlon Schulmeister filhren heute in 2.
Generation das Unternehmen mit ca. 50 Mitarbeiter an 3
Praxisstandorten.

@ Dariber hinaus bietet FuRkundig eine zentrale Hygiene-
Aufbereitungsstelle fiir Podologiepraxen sowie die
professionelle Beratung mit dem Schwerpunkt
Praxisfuhrung & Mitarbeitercoaching.

e Das Ziel ist es mit Blick auf Kunden, Mitarbeiter und
aktuellen Trends das Angebotsportfolio ,Rund um die
Podologie“ stetig zu erweitern und das Unternehmen in
eine sichere Zukunft zu fuhren.

WIR SUCHEN PRAXEN MIT

Keine zwei FuBkundig Praxen gleichen einander. | Unser Erfolg basiert auf unserer gemeinsamen

Therapeutische Schwerpunkte, Teamkonstellation, i Leidenschatft fir unseren Beruf.
Patienten und &arztliches Umfeld sowie Ausstattung der
Praxen unterscheiden sich. Und das ist auch gut so. ~ Auf gleichen Unternehmenswerten gestiitzt stehen
i. Menschen im Mittelpunkt unseres Handelns mit dem Ziel
Erst durch diese Vielfalt sind wir zusammen einzigartig! | gemeinsam mehr zu erreichen.




